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Un DataRoom gratis hasta que 
lo abrís a inversores o 
compradores.
DataRoom virtual · Beta
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Compartir documentos confidenciales sigue siendo un problema

Drive, Dropbox o correo

• Todos ven lo mismo: no hay carpetas por comprador

• Nadie sabe quién leyó qué, ni por cuánto tiempo

• Un archivo reenviado no deja rastro

• El NDA se firma aparte y nadie lo controla

DataRooms tradicionales

• Se paga desde el primer día, aunque falten meses para 
abrirlo a compradores

• Cientos de dólares por mes, con plazos mínimos

• Una llamada comercial antes de poder empezar

• Pensados para grandes bancos, no para empresas de la 
región
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Drumo en una frase

Organizá la transacción con tu equipo, 
gratis. Pagá solo cuando abrís el 
DataRoom a inversores o 
compradores.

USD 0 para empezar. Sin tarjeta de crédito.

USD 250
al mes por DataRoom, solo mientras 
está abierto a inversores o 
compradores.

0 compromiso: lo cerrás cuando 
quieras y te llevás todo en un zip.
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Cómo funciona

1. Organizá   Gratis

Creá el DataRoom, elegí una estructura estándar de due 
diligence (o cargá el IRL del inversor desde Excel) y subí los 
documentos con tu equipo, o vinculá una carpeta de Google 
Drive. Gratis.

2. Abrí   USD 250 al mes por DataRoom

Cuando llegan los inversores o compradores, abrís el 
DataRoom con tarjeta: USD 250 al mes. Un grupo por 
comprador, cada uno con sus carpetas y su NDA.

3. Seguí   Incluido

Mirá quién entró, qué abrió y por cuánto tiempo. Respondé 
preguntas dentro del DataRoom. Descargá el informe para tu 
cliente.
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Cada documento lleva el watermark de quien lo lee

• Watermark con el correo del lector y la fecha en 
cada documento, en pantalla y en cada descarga

• Sin botón de imprimir; el archivo no se puede abrir 
por fuera del DataRoom

• PDF, imágenes, Word, Excel y PowerPoint se ven 
igual, todos con watermark

• Vos decidís qué originales se entregan sin 
watermark, documento por documento
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Un grupo por comprador, nunca se ven entre sí

• Marcá las carpetas que ve cada grupo; lo demás no 
existe para ellos

• Términos de confidencialidad antes de entrar: 
nombre, hora y dirección IP quedan registrados

• Fase 2: reservá carpetas y abrilas a cada comprador 
el día que elijas

• Fecha de fin de acceso por grupo, y “Ver como” 
para revisar antes de invitar

6



Drumo  ·  BETA  ·  by PBK Advisors drumo.pbk-advisors.com

Quién leyó qué

• Por comprador y por persona: documentos 
abiertos, tiempo de lectura, descargas, preguntas

• Resúmenes por correo: inmediatos, diarios o 
semanales

• El registro completo de actividad, exportable a Excel

• Listo para enviar al cliente, o para saber qué 
comprador va en serio
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Empezá con una estructura estándar o con el IRL del inversor

• Estructuras de due diligence general y de empresas 
de software, en inglés y en español

• Cargá el IRL del inversor desde Excel: las secciones 
se vuelven carpetas

• Cada carpeta muestra qué falta: pendiente, 
entregado o no aplica

• Solo tu equipo ve el IRL; los compradores ven los 
documentos
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O traé tu Google Drive tal como está

• Pegá el enlace de una carpeta de Drive y el 
DataRoom muestra sus subcarpetas y archivos

• Lo que agregás, cambiás o borrás en Drive se refleja 
en el DataRoom en minutos

• Los compradores nunca entran a tu Drive: ven solo 
el DataRoom, con watermark

• Solo se vinculan carpetas compartidas con vos: 
nadie puede reflejar la carpeta de otra empresa
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Las preguntas se quedan dentro del DataRoom

• Los compradores preguntan sobre un documento o 
en general

• Cada grupo ve solo sus preguntas, numeradas 
desde Q1

• El equipo recibe un correo y responde desde el 
DataRoom

• Todo el registro se exporta a Excel para el cierre
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Pagás solo cuando lo abrís a compradores

• Gratis mientras lo usa tu equipo: 5 personas y hasta 
300 documentos

• USD 250 al mes para abrirlo a inversores o 
compradores

• Se activa y se detiene desde la misma pantalla, con 
tarjeta, a través de Paddle

• Al detenerlo vuelve a ser interno y gratis; no se 
borra nada
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Precio

Gratis

USD 0
• Sin tarjeta de crédito

• DataRooms sin límite, sin plazo

• 5 personas por equipo, 2 de fuera de tu empresa

• Hasta 300 documentos por DataRoom

• Carpetas, Google Drive, IRL del inversor y watermark

Abierto a inversores o compradores

USD 250  por DataRoom, por mes

• Compradores, grupos e invitados sin límite

• NDA antes de entrar, preguntas y respuestas, informes

• Equipo y documentos sin límite, 100 GB

• Lo detenés cuando quieras; vuelve a ser interno y gratis

Tus documentos son tuyos: descargá cualquier DataRoom completo, con índice y registros, en cualquier plan y en cualquier momento.
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Hecho por gente que corre estos procesos

PBK Advisors es una boutique de M&A en Montevideo que asesora a 
empresas de tecnología de América Latina en ventas y rondas de 
capital

Drumo es el DataRoom que usamos en nuestros propios mandatos, 
abierto a cualquier empresa de la región

En inglés y en español, con soporte directo del equipo

Está en beta: todo funciona y los documentos están seguros, y 
seguimos puliendo con lo que nos cuentan los usuarios

13



Drumo  ·  BETA  ·  by PBK Advisors

drumo.pbk-advisors.com

Empezá gratis hoy
drumo.pbk-advisors.com

Sin tarjeta de crédito. Tu equipo trabaja gratis desde el primer día.

Pagás USD 250 al mes solo por un DataRoom abierto a inversores o compradores.

drumo@pbk-advisors.com

¿Vas a vender tu empresa o buscar capital? Hablá con PBK Advisors: pbk-advisors.com
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